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Анотація  

Курс «Комерційна діяльність» є вибірковою компонентою освітніх 

програм підготовки здобувачів вищої освіти першого (бакалаврського) рівня, що 

формує профіль майбутнього спеціаліста, озброюючи його основами теорії та 

практики організації та здійснення комерційної діяльності підприємства.  

Мета і завдання курсу 

Метою курсу “Комерційна діяльність” є набуття майбутніми фахівцями 

теоретичних знань та практичних навиків з організації комерційної діяльності та 

формування у них економічного мислення, адекватного ринковим відносинам, 

вміння аналізувати реальні економічні процеси і приймати обґрунтовані рішення з 

приводу економічних проблем, пов'язаних комерційною стороною діяльності 

підприємств. 

Завдання дисципліни: 

 засвоєння необхідних теоретичних положень, принципів, методів та видів 

комерційної діяльності; а також нормативно-правової бази її регулювання та 

здійснення;  

 пізнання основних засад організації комерційної діяльності на підприємствах, 

сучасних процесів розвитку господарських зв'язків та економічних відносин; 

 формування базових умінь щодо організації та управління процесами 

матеріально-технічного постачання, збуту продукції, розміщення фінансових 

активів тощо; 

 формування навиків професійних комунікацій в господарській сфері, вміння 

налагоджувати ділові відносини підприємства з партнерами, укладати контракти, 

ефективно презентувати результати діяльності; 

 оволодіння методами визначення економічної ефективності комерційної 

діяльності, заходів з підвищення конкурентоспроможності продукції; 

 набуття вміння аналізувати ринкові процеси, оцінювати ризики комерційної 

діяльності та шукати оптимальні шляхи вирішення проблем в області комерції; 

 вивчення теорії та практики здійснення комерційних операцій у 

зовнішньоекономічній сфері. 

Зміст курсу 

Тема 1. Поняття, зміст та цілі комерційної діяльності 

Тема 2. Організаційно-економічні та правові засади засади здійснення 

комерційної діяльності 

Тема 3. Організація комерційної діяльності у сфері закупівель та формування 

товарних запасів 

Тема 4. Збутова комерційна діяльність підприємства: загальні питання 

Тема 5. Комерційна діяльність підприємств на різних ринках 

Тема 6. Комерційна діяльність оптових підприємств по збуту продукції 

Тема 7. Організація комерційної діяльності з роздрібного продажу товарів 

Тема 8. Основні засоби комунікацій у комерційній діяльності 

Тема 9. Електронна комерція 

Тема 10. Комерційна діяльність підприємств в сфері зовнішньоекономічних 

відносин 

Тема 11. Ризики та ефективність комерційної діяльності 

 



Після вивчення дисципліни "Комерційна діяльність" здобувачі вищої 

освіти набувають наступних компетентностей: 

Знання: 

 нормативно-правових актів, що регламентують виробничо-господарську, 

збутову і фінансово-економічну діяльність підприємства;  

 сутність та зміст комерційної роботи, її галузеві особливості; 

 стан і перспективи розвитку ресурсних ринків та ринків збуту продукції 

підприємства;  

 організації комерційної роботи на підприємстві у сфері постачання, збуту 

продукції, розміщення фінансових активів тощо;  

 системи економічних стандартів і показників якості щодо продукції 

підприємства; 

 методики визначення витрат, гуртових і роздрібних цін, тарифів; 

 правил організації експортно-імпортних операцій, митні обмеження та 

платежі; 

 методів визначення економічної ефективності впровадження нової техніки 

та технології, заходів з підвищення конкурентоспроможності продукції, ;  

 вітчизняного і світового досвіду раціональної організації комерційної 

діяльності підприємства в умовах ринкової економіки 

Вміння: 

 поєднувати теоретичні знання і практичні навички по ефективному веденню 

виробничо-комерційної діяльності підприємства; 

 організовувати комерційну діяльність на підприємстві, налагоджувати прямі 

договірні зв’язки підприємства з постачальниками, збутовими організаціями, банками 

тощо 

 оцінювати комерційні ризики та розраховувати ефективність комерційної 

діяльності підприємств, а також знаходити шляхи її підвищення ; 

 

Соціально-комунікативні  («м’які») навички (Soft Skills) 

Комунікативні навички, здатність працювати в команді, відповідальність, 

критичне мислення, професіоналізм, креативність (творчість), самоорганізація, 

лідерські навики, гнучкість (адаптивність) до змін, аналітичні навички, уміння 

вирішувати складні проблеми, клієнтоорієнтованість, орієнтація на результат  

 

 

Система оцінювання результатів навчання 

1. Усне опитування (фронтальне, індивідуальне, детальний аналіз відповідей 

студентів). 

2. Письмова аудиторна та позааудиторна перевірка – розв’язування ситуаційних 

вправ, підготовка рефератів, презентацій, контрольні роботи (з конкретних питань 

тощо) або тести; 

3. Практична перевірка – вирішення професійних завдань з організації та 

планування комерційної діяльності підприємств, ділові ігри тощо.  

Види контролю: поточний контроль, проміжна та семестрова атестація(залік). 
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